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HERE TO YOUR BUSINESS

Vademecum Commerciale

EcoBox
CHARGE

La nostra soluzione a impatto economico ZERO!
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A chi si rivolge

Aziende con presenza di Energia Reattiva entro il 30%
Consumo mensile in fattura entro i 3.000€ Mese
Presenza di carichi induttivi e\o resistivi

Titolare interessato a risparmiare soldi in fattura risolvendo i
fastidi derivati dalla presenza in circolo dell’energia reattiva




Quanto risparmia il Cliente CHARGE

= Mediamente 2 Fatture Energetiche mensili all’'anno

= Risparmio spese manutenzione\riparazione macchinari =>30%




Cosa offrtamo al cliente

Noleggio Operativo di 5 anni, 240,00€\Mese con canone
trimestrale anticipato

= Bonifico anticipato 24 mensilita

= Contributo installazione pari a 300,00€ (per ogni unita Charge) —
Compreso nel canone di noleggio

= Copertura polizza Furto\Incendio\Danno-Elettrico da polizza cliente
o integrabile da Grenke se non presente\sufficiente

= Possibilita di ricevere Bonus Segnalazione del valore di 500,00€
per ogni cliente dallo stesso presentato




Posso avere la macchina
GRATUITAMENTE?

Segnalandoci 17 clienti nel corso dei 5 anni che accetteranno di
sottoscrivere un contratto EcoBox sia nella modalita Power che
nella modalita Charge, unitamente al Bonus Benvenuto iniziale,
arriverete ad aver maturato una somma tale da sostenere |l
100% dei costi di noleggio, interessi inclusi!

Ma non e tutto, non avete limiti nel numero di aziende che
potrete segnalarci, in questo modo, non solo potrete spesarvi
iInteramente la soluzione, ma potrete sviluppare anche una
forma di guadagno per la vostra impresa.




Ho dei vincoli nel segnalare?

= Assolutamente NO, non sei obbligato a sviluppare segnalazioni, in
tal caso, oltre al Bonus Benvenuto e al contributo installazione,
nulla ti sara piu dovuto e proseguirai con il pagamento dei canoni di
noleggio operativo strumentale;

= Allo stesso modo non hai limiti nelle segnalazioni che potrai
presentarci

=  Potrai presentare quante aziende vuoi

= Potrai concentrare queste segnalazioni anche all’interno di uno stesso
periodo temporale, non hai limitazioni (ad esempio 1 segnalazione al
massimo ogni 3 mesi)

= Laddove tu lo voglia, potresti anche maturare i bonus sufficienti a saldare
anticipatamente i 5 anni di noleggio operativo strumentale anche entro il
primo semestre di fornitura




Charge in numerl

Slcm x 51lcm x 21cm
35Kg di peso
Unita da parete

Connessione in parallelo tramite magnetotermico 63A




Charge in numerl

Riduciamo presenza energia reattiva in fattura
Riduciamo sbalzi di tensione
Riduciamo in modo importante ONERI DI RETE

Riduciamo il fabbisogno amperometrico della rete elettrica,
riducendo i kWh prelevati dal contatore

In caso di presenza di un impianto fotovoltaico riduciamo
drasticamente le anomalie derivanti dalle sovratensioni in
INngresso




Quanti Charge proporre

Potenza massima contatore: 200kW (Minima 16,5kW)
= N° 1 Charge ogni 49kW di potenza o picco potenza

=  Massimo n° 4 Charge su singolo cliente

= Molto spesso sopra i 2 Charge € meglio opzionare una trattativa
POWER, ma di questa ne parleremo con i diretti interessati, al
momento opportuno (potrete avere maggiori informazioni da parte dei
vostri referenti commerciali)




Charge — COMMERCIALE

= Perché lo facciamo?

= Formula pubblicitaria sostenuta da un contributo agevolato esterno
che supporta aziende del mondo GREEN che sviluppano
efficientamento e risparmio energetico

= dalle segnalazioni dei clienti attivati sia di impianti Charge che
Power

= Dalle vendite realizzate attraverso altri centri di costo aziendali | cui
proventi sono destinati alla clientela Charge avente diritto




Charge — COMMERCIALE

= Perché proponiamo una soluzione rimborsabile al 100%?

Percheé e la formula piu efficace per vendere in periodo di Covid e
per aiutare le aziende a sopportare il default commerciale creato
dallo stesso virus che durera ancora molti mesi prima che tutto
torni alla normalita

Perché I'aumento dei costi energetici rende tutto molto piu
semplice

Perché OGNI AZIENDA conosce aziende desiderose di
RISPARMIARE SOLDI sulle proprie fatture di energia, € un
problema che riguarda TUTTI




Charge — COMMERCIALE

= Perché il cliente dovrebbe farlo?

= Perché da sempre butta soldi, fattura dopo fattura, per colpa
dell’energia reattiva

= Percheé parte dei danni operativi delle sue macchine sono causati
dai fastidi indotti dall’energia reattiva in circolo

= Perché non farlo sarebbe una scelta poco sensata, avendo
I'opportunita di poter avere una soluzione rimborsabile al 100%




TIMELINE CHARGE E SCADENZE

VALUTAZIONE: se non e necessario presentare documentazione
aggiuntiva, si ha I'esitazione della pratica in 3gg lavorativi

FIRMA DDT e CONTRATTO: mediamente 4\5gg dopo l'esitazione
positiva (Pratica approvata)

INVITO AL CLIENTE A FATTURARE CONTRIBUTO: 5 giorni
lavorativi dalla firma digitale del contratto

=  BONIFICO FATTURA: entro 10 giorni dalla ricezione da Grenke del
flusso (I'ufficio paghe raggruppa e paga ogni 10 giorni)

SPEDIZIONE BENE: entro 3\4 settimane dalla firma contratto




